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EMBUDO DE CLIENTES EN LINKEDIN

Cuatro carriles, un solo
embudo, y nadie es
contactado dos veces.

Un embudo de generacién de clientes en LinkedIn que
encuentra a quienes toman las decisiones, inicia
conversaciones reales con tu voz y nunca contacta dos veces a
la misma persona.

o EL PROBLEMA

Cuatro formas de encontrar clientes, operadas a mano, hacian que la misma persona pudiera recibir dos
acercamientos desde dos lados. Los comentarios sonaban genéricos, y los buenos prospectos que publicaban en
comunidades pasaban desapercibidos.

o COMO FUNCIONA

® Investigacion en frio — @ Contacto personalizado — @ Voces influyentes — @ Prospeccion en comunidades

o Un solo perfil < Verificar duplicados — @ Motor de voz —@Aprobacién humana)— o Tracker

o RESULTADOS

280+ 2.200 3

comunidades auditadas cada semana

conversaciones anteriores revisadas

prospectos investigados y rastreados en
la primera etapa, con espacio para todos
los que tu equipo pueda atender

Cuatro carriles, un tracker, un

o DONDE MAS ENCA

o Ventas liderada
conversacione

o Agenciasy s
antes que la
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